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Guia por capitulos para el futuro empresario

Si entre sus planes de futuro baraja la posibilidad de crear su propio negocio,ampliar sus conocimientos sobre la gestion empresarial y aprender de
cémo lo han hecho otros es una buena opcion. Existe un amplio catdlogo de libros que pueden ayudarle a perfilar su proyecto. Por E&E

studio de do, plan de

que piensan en convertirse, a corto o
medio plazo, en su propio jefe. Aunque
tenga claro cudl es el objetivo, produc-
to de su negocio y el piiblico al que se
quiere dinigir, aun le queda un largo ca-
mino que recorrer antes de hacer reali-
dad susueno. Unadelasdnwsdelbn-
to de un emp

continua. "Novalecmserbuemm
algo hayquecominuaraptendnndo

ra del drea de apoyo a empresas del
Consejo de Camaras de Comercio.
I}av:dAlva, presidente de la Con-

que el nuevo empresario debe estar
siempre atento para asimilar nuevas
formas de hacer las cosas, “es su
gran baza para CONseguir que su pro-
yecto, sea del sector que sea, se dife-
mnuadalnsdemésymptealosm

]lma( t)\\\l JOS

[EARGA N V\\u)\-.

1.010 CONSEJOS...
Autor:javier Femandez Aguado
Editorial:LID

prender a gestionar el tiem-
Ppo, el propio y el de los de-
mas, es unade las 1.010 re-
‘comendaciones para un em-
dedor que recoge Javier Ferndn-

pr yp
inversores”.

Una de las formas que mejor pue-
de ayudar a los futuros emprendedo-
res es aprender de los fallos que han
cometido otros empresarios y como
los soluci La infor ion, el

MMmdnmmobm.quebwnpm-
demdwsq\;mmhmmdepo
ner en marcha su propio negocio. A
lo largo de 256 péginas, se recogen con-
se;mmmmwmnnlamﬁanbmmm

y los ejemplos estan
disponibles en distintos medios e ins-
tituciones y, c6mo no, los libros tam-
bién se deben tener en cuenta, Ex-
pansién & Empleo le propone algu-

nos:

Aprender de los
errores que han
cometido otros

empresarios marca el
camino hacia el éxito

que p i0s deberian
aprender a tomarse en serio lo que es
debmmmymbmmaloqueesdem

El libro
negro del
cmprendedor

FERNANDO TRIAS DE BES

EL LIBRO NEGRO...
Autor: Fernando Trias de Bes
Editorial:Empresa Activa

abe cuAntas veces aparece “fac-
tores clave del éxito” en Google?
Fernando Trias de Bes hizo la
prueba y descubri6 20.900 en-
tradas, pero s6lo dos cuando buscé el
fracaso. Este fue el punto de partida de
sulibro El hbronegrodelemprende-
dor, todo un al
cate lo advirtieron,
A partir de su experiencia y nume-
rosos ejemplos analiza lo que consi-
dera los 14 factores clave del fracaso,
has aven-

cligas que nun-

FINANZAS PARA
EMPRENDEDORES

Ne CIEAr Una empresa se pue-
de desmoronar como un casti-
llo de naipes si no se tienen en cuenta

aidea, la motivacion, las ganas
I v, hasta la ilusién, que supo-

es economista de carrera en el Banco
deBpaﬂnyhaplmnado&smym

con el am-
este libro, una hoja de

P
bt

que explican por qué
turas empresmal&s nunca llegan a
lid Entre ellos se encuen-

hamypmmouomrlollevadoawbo

pork
mor, sino de sentido comtn”, Esta re-
comendacion ocupa el lugar 497, pero
antes encontrard las pistas para tomar
una decision, la financiacién y la conta-
bilidad o la dificil convivencia con los
s0¢ios -uno de los elementos que mal
gestionado puede llevar al traste cual-
quier buena idea 0 modelo de negocio-,
sin olvidar la seleccién de personal.

tran algunos como emprender con
un motivo pero sin una motivacién,
no tener caracter emprendedor, no
ser luchador, contar con un socio
cuando en realidad se puede prescin-
dir de él o escogerlos sin definir cri-
terios de seleccién. Aunqgue proba-
blemente no es la panacea para con-
seguir que su empresa sea exitosa, si
que supone un punto de partida muy
atil antes de empezar.

ruta para buscar financiacion, tomar
decisiones financieras y, en definitiva,
pmu}rarguelpm)utnmnpmsaml
termine siendo una empresa y noun
mal suefio que, afortunadamente, nun-
casehizorealidad
EnF led

Iusmésmvatosapmndmﬁnuemse-
guir financiacion y llevar a flote su
negocio. Los que ya son su propio je-
fe y necesitan més ingresos para se-
guwennwchatamhténlocalmzrﬁn

La guia del
emprendedor
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para crear un negocio dnlco
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GUIA DEL EMPRENDEDOR
Autor: Hernén Herrera y Daniel Brown
Editorial: Empresa Activa

1 futuro es de los que amiesgan
I i y eso tiene que ver mucho con-

Daniel
BROWN

ia habilidad para emprender.
Aqui no vale con copiar las es-
trategias que otros han inventado con
éﬂnmmdedmthqttmlm
d:fr_——-= i i A P
del dadel.
prmdedorhanmngdommm
do de combinaciones transgresoras
para crear un negocio tinico. No impor-
ta cudl sea su dmbito profesional, cual-
quiera puede crear algo valioso si se
atreve a romper esquemas, a alterar el
orden de los factores y a relacionar lo
aparentemente inconexo.
Siademés es amigo de superar los
limites de lo establecido, es capaz de
crear productos Grnicos, cuenta con
ciertas dosis de creatividad y desea
crecer personalmente, su personali-
dad cuenta con los ingredientes ba-
sicos de un emprendedor. Hacerlo
bien sélo es cuestién de constancia y
de un poco de criterio. En esta guia
4 las claves.

las pistas para c lidarse.
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