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¢Cudl es el alma de toda iniciati-
va comercial? Sin duda, la ener-
gia que nace de la interaccion
con personas que nos rodean.
En el sector de las ventas, este
principio adquiere la mayor re-
levancia: todos vendemos algo,
ya sean ideas, productos o servi-
cios. El problema es que a me-
nudo nos dejamos llevar por la
rutina, y un dia descubrimos
que la motivacion que guio
nuestros primeros pasos se ha
quedado en el camino. La res-
puesta esta en el lugar mas in-
sospechado.

Este libro presenta un enfo-
que audaz a través de la historia
de Jim, un ejecutivo cuya carre-
ra comienza a estancarse. Su en-
cuentro fortuito con un artista
callejero le abre los ojos: descu-
bre que la filosofia vital del enig-
matico personaje puede servir-
le para superar su bache profe-
sional. Asi, nos ensefna a usar es-
trategias flexibles, a sacar parti-
do delos errores... El primer pa-
so hacia el éxito.
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