TRANSFORMACION Dar un giro a tu modelo de negocio puede ser una oportunidad
para encontrar nuevos clientes y aumentar los ingresos. Una opcion que suma adeptos
porque, en estos momentos, la iumvmlénasinénimodeé:ato.mu.m,kuﬁa-
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10 CLAVES PARA
RENOVAR TU EMPRESA

1. Identifica nuevas propuestas
de valor para clientes de un mundo
global.
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que actuar répido y dirigimos a otro
tipo de cliente: las administraciones
de comunidades de propietarios. La
actitud reactiva de antes no valfa, te-
niamos que ser proactivos. Ahora
nuestro trabajo consiste en conven-
ceral cliente para que vea en nuestro
servicio una necesidad. Aunque el
ahorro de costes era un buen gan-
cho, suponia un cambio de actitud
muy importante”, De hecho, este re-
ciclaje ha supuesto una inversion en
formacién importante: “Todos los
técnicos asociados que forman parte
de la red deben demostrar que saben
leer informes periciales y que poseen
dotes comerciales”.

Este caso ilustra una de las claves
para reinventar tu negocio. José Ma-
nuel Castellano, socio director para
Espaia de Think Creative ~consulto-
ra de modelo de negocio y mejora or-
ganizativa- advierte que “a menudo
no hay que sorprender al mercado
con un servicio o producto revolucio-
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Javier Martin,fundador de Farmanitram,. / xpansén

De los coches a la farmacia

W Buscar un sector mds estable que permitiera aumentar sus ingresos fue el
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mantenimiento: “El ahorro es el mejor lenguaje para ganar clientes”.

Idiomas para encontrar empleo

B Baker Street Intemnacional comenzo su actividad en 1995 como una
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hicimos ningun cambio operativo,  profesién. Pero no serefiereasacar- - al Mercado con un salida profesional hay muchos. En-  que descubri6 cuando, en su dia a
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Arquitectos a la carta

José Ignacio Sénchez Maria Jesis Lanos y Rubén Bardsn, socios de CITE. / prsion

Doctor, ;qué le pasa a mi casa?
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decidieron

W El afio pasado sélo el 37% de los arquitectos titulados
estaba ejerciendo su profesion, Con este panorama
montar un negocio por su cuenta fue la opcién mas
atractiva para Javier Bautista, lvan Alba, van Filgueiras

y los hermanos Jests y Antonio Sanchez, los jovenes
fundadores de Arquitectura a la Carta, Este comparador
onitneensenddcslnmgraisdehconsmmdnpecmﬁz

y profesionales
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6.000 arquitectos, sin contar los constructores.
Estos jovenes crearon la compania en 2009y la
reinvencion fue su lema desde el inicio. “No tenfamos
otra opcidn. Nuestro mercado estaba en daro dedlive y
tuvimos que buscar un dmbito que realmente nos
diferenciara’, explica Bautista quien, como sus socios, se
siente orgulloso de trabajar en una empresa que, pese a
su juventud, es solvente. Su receta para lograrlo ha sido
gastos fijos mediante

alos que se sumard uno mas a final de
afo. La inversién necesaria para formar parte de su red

es de 20.000 euros.




