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GESTION DEL CONOGIMENTD

Soy
CONSULTOR

(con perdén)

Guia de supervivencia para

p ales con loi

CARLOS ABADIA JORDANA

Soy consultor [con perdon) Carlos Abadia Jordana Empresa Activa

“connzco a Carlos Abadia desde que fue mi alumno en el IESE hace veinte afios. Veinte
afios de ex-eriencia en consultorfa que recoge ahora en este libro, donde Carlos plas-
ma todo lo que, desde su punto de vista, debe hacer un blen consultor de empresas. Trabajo,
metado, estudio, honradez, perseverancia, paciencia, respeto... son palabras que se repiten
a lo largo y ancho del libro. Sin duda, ayudard a los que quieren hacer este trabajo con
seriedad y eficacia: Un auténtico soplo de aire fresco y honesto”.

Santiago Alvares de Mon, Profesor del |ESE

"El libro que nos presenta Carlos Abadia es el fruto de su larga experiencia como consul-

tor. Entre la nqueza de sugerencias que presenta Carlos, quiero resaltar dos: la claridad y

el sentida comuin, tan necesarias ambas en el trabajo en la empresa. Es un libro que ayt-
dard a conocer mejor el por qué y para qué de los consultores”,

Raul Gonzalez, CEQ del Grupo Barcelo
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