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Si

Como enfrentarse a la
primera venta

¢Cudles son las claves
para realizar una buena
venta? Vender por pri-
mera vez expone en
quince capitulos los pa-
sos que hay que seguir
para lograr una cita con
un cliente, profundizar
en las técnicas de la en-
trevista y de la escucha,
enfrentarse a la primera
venta, -coOmo conseguir
ser apreciado por los
clientes o descubrir las
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Moulinier, experto fran-
cés en la ensenanza de
vendedores, se recopi-
lan los consejos mas
adecuados para triunfar
en este mundo en el
que, segun el autor, mu-
chos profesionales no
saben nada o sélo cuen-
tan con un ligero curso
de formacion. Se trata
de un libro destinado a

aquellos que se dedi-®

quen a la venta por pri-

mejores argumentaciones para mera vez o para recordar lo esen-

defender y exponer el precio de
un producto. En la obra de René

cial a quienes lo llevan haciendo
durante anos.
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