1.Crece

Tirada: 1.100 | Seccién: -

Difusion: 1.000 [ Espacio (Cm_2): 103
- MARKETiNG Ocupacion (%): 21% | ||
Audiencia: 3.500 | Valor (£): 129,60
Nacional Marketing Valor Pag. (€): 601,00
Mensual 01/06/2009 Pagina: 18 | Imagen:  Si
COOLHUNTING

Tradicionalmente esto se ha hecho Unicamente a base de olfato y
experiencia profesional. Desde hace unos afios en el sector de la
moda se produjo la aparicion de una serie de personas cuya fun-
cién era descubrir las nuevas tendencias que marcarian el futuro
de las proximas temporadas.Sin embargo, hasta hace poco no
existian métodos cientificos que nos permitieran al menos atisbar
can un margen de error aceptable las tendencias y gustos de los
consumidores no sdlo en la moda sino en el resto de produc-
tos.Coolhunting es el primer libro que pone en conocimiento de
ejecutivos, emprendedores y empresarios las herramientas nece-
sarias para poder prever con mucha probabilidad cuales son los
productos y servicios que el publico demandara en el futuro
mediato.
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