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«Nunca hagas la " etuinoe cowonims
i tan \
primera oferta Nun
Donald Dell ha_-gas la {'
Empresa activa (2010) primera
224 pdginas; 13,50 euros oferta* §
Se trata de un libro practicoy agil que Dinigesammnsan. |
desvela l1as herramientas necesarias  Cossdes do saguoissiin dof maer é
para negociar satisfactoriamente. Fa- e e |
cil de leer y muy ameno en el cual el e

autor relata cuales han sidoy son los
-secretos de la negociacion. Lieno de
anécdotas que involucran a estrellas

s phbigm e

del deporte mundial —a algunas d elas cuales el autor repre-~
sento, tales como los jugadores de baloncesto Michael Jordan
o Patrick Ewing, o los tenistas Ashe, Connors, Lend| o Roddick, -
entre otros—, asi que el lector conoce no sélo los secretds de la
negociacion, sino también muchas de las anécdotas de la crea-
cion de toda una nueva industria como es la repre&éntacién de
deportistas, de la que se habla cotidianamente en la prensa y
que es una profesion practicamente desconocido.
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