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Cémo puede triun
negocios desde el principio

Los autores ensefian al emprendedor a ser mds productivo

amnoﬁadelnsiibmsdeem~

renlos

tura obligada tanto para los que
nunca se han planteado poner en
por cualquier emprendedor que
esté buscando unaalternativa para
embarcarse en nuevos proyectos o
simplemente desea trabajar en al-
go que realmente le guste. :
Los autores Jason y David han
roto todas las reglas. Unay otra vez
estan demostrando que el camino
habitual no es necesariamente el
correcto. Pero no solo lo dicen, si-
no que lo demuestran. Por tanto,
exponen un planteamiento com-
pletamente nuevo acerca de como
crear, dirigir y expandir una em-
presa. No se basan en discursos aca- il
démicos; todo lo contrario, ponen JAVIER OLIVARES
en duda las lecciones extraidas de
las escuelas de negocios apoyén- - que les ha llevado al éxito, con men-
dose en su propia experienciapro-  sajes tan directos como: en primer
fesional: ambos llevan mas de diez  lugar, los autores aconsejan a los fu-
afios al frente de 37signals,unacom-  turos empresarios que aprender de
paiiia dedicada al disefio de soft- los errores estd sobrevalorado, ya
ware para pymes. que el fracaso no es un requisito pa-
Por lo tanto, es un libro provoca-  ra triunfar. Ademas, incluyen que
‘dor y muy inspirador que nos invi-  la adiccion al trabajo es innecesa-
ta a olvidar todo lo que hemos riay estiipida, es decir, no hace fal-
aprendido hasta ahora. Nos ense-  tatrabajar 24 horas diarias para que
fia a ser mds productivos, evitando  un proyecto funcione.
trabajar como un loco, a no endeu- Un tercer punto: empezar un pro-
darse. Ademds, incluyen provoca-  yecto y al mismo tiempo continuar
tivos consejos contra intuitivos que  con el trabajo habitual puede apor-
inspirarin y modificardn laforma  tar los ingresos necesarios para
de pensar del lector. arrancar. Finalmente, los autores
Alolargo de sus 12 capitulos Re-  exponen que el empresario que sea
inicia recoge una serie de pricticos  mas répido gana y las grandes de-
consejos fruto de la metodologia  cisiones son dificiles de tomar.
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