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El exbaloncestista Ferran Martinez ejerce con éxito su carrera
como consultor financiero de estrellas del deporte y el espectaculo

‘ ‘ LUIS MENDIOLA
BARCELONA

Todo el éxito que vivi6 en su carre-
ra deportiva como baloncestista,
Ferran Martinez estd logrando al-
canzarlo en su nueva etapa profe-
sional como asesor financiero. Con
la misma discrecién que le exigen
susclientesyalaqueleobliga tam-
bién el secreto bancario, este exju-
gador del Barga, Joventut y Pana-
thinaikos, entre otros, que estuvo
en la élite durante 16 temporadas
yfue 156 veces internacional, seha
labrado una excelente reputacién
como el banquero de las estrellas.

Estd prohibido dar nombres. Pe-
roensu carterade clientes pueden

encontrarse futbolistas, balonces-
tistas, tenistas, golfistas y pilotos,
un abanico a los que se han unido
con el tiempo cantantes y actores,

entre los que se incluye unadelas

parejas de moda de Barcelona.
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SSMeongu;dalnympo-
ro irregulares, muy 1!

como los deportistas o los actores,

ylue-
go tardar un afio en hacer otra. Gen-
te con un circulo hermético a la que
debes concienciar de lo importante
que es preparar el mafiana».

En un deporte cada vez mds pro-
fesionalizado, donde se m ci-

LAMENTALIDAD

Desde su etapa como deportis-
ta, Ferran nunca dej6 de estudiary
siempre se interes6 por planificar
con cuidado su futuro. «Cuando era
jugador, decidi que solo iba a gas-
tar el 40% delo que ganabay el 60%

lo a

Me puu; obligacién de comprar -
una propiedad inmobiliaria cada

«Jamas pondria el dinero

~dealguienenalgoenlo

que yo noinvertiria. Pero
hay que tener mentalidad
conservadora»

fras cada vez mds importantes, Fe-
rran ha sabido encontrar un hueco
profesional como especialista en la
Geetipnderec Venlai x
hasta convertirse en un referente
con mds de un centenar de clientes.
Su misién es aconsejarles c6mo pla-
nificar sus ingresos para el futuro.

En bastantes ocasiones le fue '
bien. Pero alguna vez también le to-
c6 perder. Casi un 40% de una inver-
si6n financiera al estallar la burbu-
ja tecnoldgica entre los afios 1999 y
2002. «En lugar de quejarme y enfa-
darme realicé un méster en el Cen-

mente con mi entidad. Les planteé




JOAN CORTADELLAS

ese momento, el banco me fue intro-
duciendo para asesorar en otros as-
pectos».

Desde mediados del 2007 ejercia
como director de BS Sports& Enter-
tainment, una unidad del Banc de
Sabadell especializada en la trami-
tacién patrimonial de deportistas y
artistas, un cargo que ha dejadodes-
pués de una trayectoria de cuatro
afios, aunque son varias ya las enti-
dades bancarias que se han interesa-
do por incorporarle.

Mentalidad conservadora

AfavordeFerran también ha funcio-
nado muy bien el boca-oreja. «La si-
tuacién habitual es que los depor-
tistas recurran a los representantes
para que les ayuden con el tema fi-
nanciero cuando es un tema que re-
quiere preparacién», explica.

Segiin el exjugador, se repiten los
casos del jugador de familia humil-
de que logra un contrato altoy se lo
gasta todo en los dos o tres primeros
anos conlaideade queen el siguien-
te contrato empezard a ahorrar. El
problema es que ese nuevo contrato
a veces no llega por muiiltiples razo-
nes. «<Hay que tener una mentalidad
conservadora.Lanormaesla auste-
ridad», dice Ferran, que siempre par-
te de su propia experiencia. «Jamas
pondria el dinero de alguien en algo
en lo que yo no invertiria». =




