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700 referencias de
vino de todo el mundo

Reserva de la Tierra invierte medio millon en la puesta en
marcha de una tienda en su bodega de Les Borges del Camp

Ntuiria Riu Les Borges del Camp

mLaproducciéony el consumo
de vino ha incrementado en ca-
lidad en los tltimos afios. Aun-
que también es verdad que ha
crecido el publico que se de-
leita cuando su paladar de-
gusta una buena copa con un
tinto francés, chileno o ita-
liano. Ahora para hacer la vue-
la al mundo saboreando los
placeres del buen vino no ha-
ce falta moverse del Baix
Camp. Alli, el grupo Reserva de
la Tierra ha abierto en su bo-
dega de Les Borges del Camp,
una tienda en la que pueden en-
contrarse mas de 700 refe-
rencias de los cinco continen-
tes.

Ademas de las variedades
que esta firma comercializa
con su propia marca, en el es-
tablecimiento hay botellas de
las siete denominaciones de
origen de Catalunya, y en es-
pecial de las DO Tarragona,
Priorat y Montsant. Comple-
mentan el stock algunas de las
bodegas mas apreciadas dela
Ribera del Duero, La Rioja y
Rueda. Destaca la presencia
de variedades que han sido re-
conocidas en la lista de renom-
bre internacional, como la Par-
ker, o, a nivel espafiol, en la
guia Pefiin.

Con la puesta en funciona-
miento de esta zona dedicada
a establecimiento comercial,
el grupo Reserva de la Tierra
quiere «difundir y fomentar
el consumo del vino». Asi lo
asegura la directora comer-
cial, Cristina Vazquez. Por
ello, el espacio —que en total
suma una superficie de unos
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800 metros cuadrados- dis-
pone de una area para hacer
catasy de otro espacio prepa-
rado para acoger debates, fo-
rosy presentaciones que giren
alrededor de la viticultura.
Cristina Vazquez destaca
que «el proyecto vamas alla de
una tienda de vinos. Quere-
mos que sea una cosa viva, y

que las otras bodegas del te-
rritorio también se lo sientan
suyo». Por ello, los clientes de
esta zona comercial tendran
a disposicién a los tres eno-
logos que labodega tiene, pa-
ra que les presten su asesora-
miento.

Elgrupo Reservadela Tie-
rrahainvertido medio mill6n
de euros en la puesta en fun-
cionamiento de este estable-
cimiento que ya abri6 sus puer-
tas amediados de agosto, aun-
que sera inaugurado de forma
oficial el jueves. El acto con-
sistird en una cata abierta de
vinos que se iniciara a las seis
de la tarde.

Con esta inversion, esta bo-
dega se convierte en la prime-
ra del grupo que apuesta por
la comercializacién y la ven-
ta directa al publico.

Un aiio en el territorio

El grupo Reserva de la Tierra
se establecia en las comarcas
tarraconenses hace un afio apro-
ximadamente.

Con mas de trece afios de
historia, esta firma se cred a
partir de la unioén de antiguos
proyectos bodegueros que de-
cidieron sumar esfuerzos en la
zona de La Rioja.

En estos momentos, este con-
glomerado gestiona tres bode-
gas propiasy otras tres de par-
ticipadas. Seis proyectos, en to-
tal, que representan que
actualmente el grupo controle
unas 2.000 hectareas de vifie-
do que producen 16 millones
de botellas. E150% de éstas co-
rresponden al site de Les Bor-
ges del Camp, en el que traba-
jan treinta empleados directos.

Cristina Vazquez es la directora comercial de la bodega que el grupo
Reserva de la Tierra tiene en Les Borges del Camp. roro: atsa maRINE

La totalidad de la produc-
cion se embotella para vender-
se con lamarca propiadel gru-
po o a terceros.

Las exportaciones represen-
tan, en estos momentos, el 80%
de las ventas totales, que en to-
tal suman una facturacién de

26 millones de euros. Un por-
centaje que hace que a dia de hoy
los vinos de Reserva de la Tie-
rra estén presentes en 35 pai-
ses. Estados Unidos, Sudéfri-
ca, Asia y todo el continente
europeo representan los prin-
cipales mercados.
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m 27 respuestas para
orientarte en el siglo
XXI con algunas minus-
culas contradicciones
es un libro que refle-
xiona sobre diferentes
aspectos de laviday el
trabajo de una manera
amenay divertida. Unre-
lato, una anécdota per-
sonal o un hecho histo-
rico con tintes de fic-

27

respuestas

para orientarte en el

siglo xx1 con algunas mindsculas
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Ensalada de ideas sensatas para la vida y
el trabajo sobre lecho de buen humer,
con toques de Youtube y aroma a Wikipedia

JOAN PLANS ESPERABE

e

cion constituyen el
punto de partida de ca-
da capitulo para dar res-
puesta alos diferentes in-
terrogantes.

Gonzalez-Guillem y
José M. Antona Cervera

Editorial: Ediciones
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m Muy duro. Dificilisimo.
Y muy, pero que muy
cansado. Podriamos se-
guir asi, quejandonos
de lo mal que esta todo,
o hacer algo realmente
utily positivo para incre-
mentar nuestras ventas,
para conseguir nuestros
objetivos, para mejorar
nuestros resultados.
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El libro ofrece 222
propuestas paravender
mas y mejor, y para dar
un impulso creativo pa-
ra mejorar los resulta-
dos.
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= En momentos como
los actuales, de entornos
tan inestables y en los que
muchos consideran que
estamos comenzando
unanueva era, este libro
propone mantener una
vision positivay centra-
daenlabusquedade so-
luciones en lugar de que-
darnos paralizados en
el problema. A pesar de
todos los cambios en el

& Direccion en positivo de equipos comerciales.

100 Simples ideas
para Vender
mas en tu Tienda

Factores claves de
éxito comercial en retail

entorno y de la presion
de la economia a nivel
mundial sobre el con-
sumo hay buenas noti-
cias.




