hasta dénde queremos llegar.
En las relaciones laborales
una pregunta con base, bien

'p]ameadayen:elmomenm

adecuado puede favorecer
una venta, evitar un error y
encontrar la solucién que

Pero recuerda: por no pre-
guntar se pierden muchas
buenas ideas. .
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Saber qué y como preguntar es una habilidad esencial.



