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Este libro parte del hecho de que la toma de deci-
siones en la compra B2B ha cambiado radicalmen-
te. El titulo hace referencia justamente a esta nueva
forma de vender y comprar entre organizaciones,

en la que se ha pasado de la negociacion entre

dos a un dialogo entre muchos.
a Luis Valdivieso es el primero en
La Venta abordar y explicar este cambio

gulal’ en los procesos de compra, y
"m-o"
-
-

— 6&'5;;.;_&«_-_:‘3'&

.
tl'lan” explica como moverse en el
"

= nuevo ecosistema para alcanzar
,ﬁ; los objetivos de ventas.
-« La venta triangular
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