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Qué leer

auros, Ignasi Brunet y otros
enironiaL Tecnos

En las paginas de este libro se
analizan la naturaieza industrial de
nuestras sociedades, las estructuras
que estan ligadas a dicha naturaleza
y el encadenamiento de sus

que no sen concebibles sin tomar en
consideraaién las politicas
estructurales las cuales abarcan un
espectro mayor de polfticas publicas
respecto al desarmollo industrial y la
actividad real de la economia
industrial en donde se encuentran
‘competitividad de la industria de un
pais. Se trata de polfticas y
estrategias sujetas a cambios en el
tlempo, lo que las dota de una
historicidad que no puede ser
ignorada en el andlisis de la actividad
industrial y empresarial.

lo que pensamos se sitiaen el
inconsaente. Por lo tanto, sacar a la
luz los deseos de nuestros dientes

oS exige que los comprendamos.
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CURSO DE NEGOCIACION
ESTRATEGICA

eomopal UocS.L

El presente manual de negociacon
estratégica se organiza en tormoala
idea de que los problemas
estratégicas. A partir de ese punto de
las situaciones negociales, analizarlas
encada caso y detectar su estructura
estratégica, intervenir en el disero
estructural de tales situaciones
incluso antes de comenzar a

sea posible; incrementar el poder de
negociacion a partir de la
identificacion de los elemnentos
relevantes del conjunto negocial;
neutralizar los enganios, las
manipulaciones de percepciones, los
trucos sucios, las presiones, las
amenazas y todas las ticticas
abusivas del llamado negociador.
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