Prélogo: El guia de Shackleton

Iniciaremos este libro sobre lo posible con la historia de un
hombre que se atrevio a desafiar lo imposible.

No importa lo adversa o complicada que sea una situacion.
La historia de la humanidad esta repleta de ejemplos de perso-
nas que han emergido de las profundidades de la desespera-
cién o que han conseguido realizar hazafias mas alla de lo ima-
ginable. El libro de las posibilidades nos permitira conocer
algunas de ellas, con el fin de que nos guien e inspiren con su
ejemplo.

En este prologo recordaremos la gesta del Endurance, un
barco que qued¢ atrapado en la Antartida en 1914. Tras ser des-
trozado por los bloques de hielo que lo aprisionaban, la tripula-
cién emprendid una travesia épica en trineo por el helado mar
de Weddell bajo condiciones extremas. Prosiguieron el viaje en
bote hasta la desolada isla Elefante, donde todo apuntaba a que
estarian condenados a sucumbir.

El capitan de la expedicidon, Shackleton, decidi6 reconstruir
un minusculo bote y, en compaiiia de cinco hombres, salieron
remando en busca de ayuda a través del temible paso Drake.
Nunca una embarcacion tan pequeiia habia logrado semejante
gesta, pero los del Endurance no perdieron la esperanza y llega-
ron contra todo prondstico a la isla San Pedro.

Alli no terminaron los desafios, ya que tuvieron que atravesar
bajo un clima glacial la escarpada cordillera que atravesaba la isla.
iUn territorio helado que jamas habia sido cartografiado! Los seis
caminaron sin descanso durante 36 horas, hasta el limite de la
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extenuacion, para salvar sus vidas y las de los 22 compaiieros que
habian quedado varados en isla Elefante.

En uno de los muchos lances insélitos de aquella expedicion,
al encontrarse frente a una pendiente mortal que no podian su-
perar, los seis hombres se abrazaron para formar una bola hu-
mana y se arrojaron cuesta abajo.

A lo largo de esta marcha sobrehumana, Shackleton escri-
bid en su diario que, cuando estaban a punto de dejarse morir,
sintieron que un desconocido les acompanaba y les mostraba
el camino. Esta experiencia impresion6 al poeta T. S. Eliot,
que escribio los siguientes versos: «Si miro hacia delante por el
blanco camino / Siempre hay otro que camina junto a ti».

Esta presencia que les llevo hacia la salvacion puede enten-
derse de muchas maneras. Para un creyente seria Dios, de quien
siente que nunca lo abandona en los momentos de dificultad.
Para un agnostico puede ser la fe en las propias posibilidades
que, en forma de alucinacidn, guié a los hombres de Shackleton
a través del hielo.

Antes de extraer conclusiones, veamos cOmo termind la aven-
tura. Los seis héroes consiguieron, tras una odisea de 1.300 kil6-
metros, llegar al puerto ballenero de Stromness. Desde alli pidie-
ron ayuda a la armada chilena, que en pleno invierno antartico
logro rescatar con vida a los 22 hombres de isla Elefante.

Se habian salvado todos.

Contra todo pronostico, la tenacidad del capitdn y la fe de
sus hombres vencieron todos los imposibles. Habian aprendido
la leccién de Marco Aurelio, que en sus Meditaciones asegura:
«Aunque tus fuerzas parezcan insuficientes para la tarea que
tienes ante ti, no asumas que esta fuera del alcance de los pode-
res humanos. Si algo esta dentro de los poderes de la provincia
del hombre, créelo: también esta dentro de tus posibilidades».

Estimado lector, no voy a pedirle que atraviese mares articos
embravecidos en un bote que hace aguas, ni que se deje caer al
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vacio para rodar pendiente abajo, pero me gustaria que medite
hoy sobre estos seis hombres y su guia invisible. Ellos cambia-
ron el pensamiento tragico —no se dejaron morir— por la épica
del pensamiento magico. Cambiaron las limitaciones por las
posibilidades.

Si ellos fueron capaces de superar todas aquellas dificulta-
des, ningin problema que usted tenga es irresoluble. Ningun
sueflo es irrealizable. Es una cuestion de coraje y de dejarse
guiar por su fe incombustible.

Si ellos pudieron, usted también puede.



«Las limitaciones solo existen en nuestra mente.
Si usamos la imaginacion,
nuestras posibilidades se vuelven ilimitadas.»

JAMIE PAOLINETTI
(ciclista estadounidense)



Un libro en la tumbona

Nunca sabemos qué es lo que puede cambiar nuestra vida: un
simple gesto, una llamada o un objeto olvidado en el lugar mas
recondito pueden encerrar una enorme oportunidad.

Un ejemplo de ello es el novelista superventas Dan Brown,
que empezd su carrera estudiando musica y arte en distintas
academias y facultades. Tras graduarse grabo su primer disco,
Perspective, y en 1991 se traslad6 a Hollywood con la intencién
de ser pianista, pero alli se gané la vida como profesor de inglés
y espaiiol en un colegio de Beverly Hills. Decepcionado, regreso
a su hogar, en New Hampshire, donde continué dando clases y
grabd en 1992 su segundo disco, Dan Brown, y en 1994 Angels
& Demons, titulo que utilizaria para una de sus novelas mas cé-
lebres, Angeles y demonios.

No fue hasta un viaje que hizo a Tahiti con su mujer, una
pintora e historiadora del arte quince aflos mayor que él, que su
vida dio un giro de 180°. En una tumbona encontré olvidada
una novela de Sidney Sheldon: The Doomsday Conspiracy. Por
algun motivo la leyd sin tregua y, al terminarla, comprendié que
lo que deseaba hacer era escribir.

Cuando regreso a casa, empezd con su primera novela, un tech-
no thriller que titul6 La fortaleza digital. Esta obra no le granjed
grandes criticas, pero tuvo cierto éxito comercial y le abrio las
puertas del mundo editorial. Su siguiente publicacion fue en el
afio 2000 con Angeles y demonios, donde aparecié por primera
vez su famoso personaje Robert Langdom.

Tras esta novela publicaria La conspiracion, pero la obra que
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lo lanzé a la fama fue El Cédigo Da Vinci, con el emblematico

investigador nuevamente entre sus paginas.
Nada de esto habria sucedido si Dan no hubiera tomado de

la tumbona aquella novela que no era suya.

1% Ley de las posibilidades

Hay que tener los ojos bien abiertos,
porque nunca se sabe dénde se esconde
una oportunidad.




El arte de la fricciéon

Un proverbio chino dice que «una gema no puede ser pulida sin
friccidn, al igual que el hombre no puede perfeccionarse sin jui-
cio». En el camino de la vida nos encontraremos con pruebas
duras, nos equivocaremos y fracasaremos, pero eso no debe de-
tenernos.

Otro proverbio dice: «Si te caes siete veces, levantate ocho».

Cada caida es una lecciéon que necesitibamos aprender, a la
vez que nos permite cambiar de punto de vista. A menudo un
accidente, una larga enfermedad o un negocio ruinoso han sido
el detonante que ha abierto brecha en el muro de la normalidad
para llegar a lo extraordinario.

Richard Branson empezd a ganar dinero con su discografica
Virgin, como veremos en uno de los capitulos, después de fra-
casar con varios negocios que eran ideas disparatadas, pero que
probablemente le ayudaron a entender las leyes del mercado
para construir lo que hoy es un imperio.

22 Ley de las posibilidades

El primer éxito nos aguarda
después del dltimo fracaso.







Una humilde carta

Donde no existan las oportunidades, habra que crearlas. Esto
debia de pensar David Mackenzie Ogilvy, considerado el mejor
publicista de todos los tiempos, a tenor de lo singular que fue su
entrada en el dificil mundillo de los creativos.

Nacido en Inglaterra, David emigré a Estados Unidos en
1938. Tras estudiar cocina, fue aprendiz en un restaurante du-
rante un ano y después vendid estufas «a puerta fria». Era tan
buen vendedor que sus superiores le pidieron que escribiera un
manual, el cual leyeron los editores de la revista Fortune y lo
calificaron como el mejor manual nunca escrito.

Ogilvy era un explorador nato y camaledn de oficios y ocu-
paciones diversas. Durante la Segunda Guerra Mundial trabajo
para el Servicio de Inteligencia, y tras este episodio vivié unos
afios con los amish como granjero.

Cuando se le metid entre ceja y ceja que tenia que ser pu-
blicista, escribio la siguiente carta a los que serian sus futuros
socios:

«Hombre de 38 anos de edad, sin trabajo. Sin estudios uni-
versitarios. Experiencia como cocinero, vendedor, diploma-
tico y agricultor. No posee conocimientos de mercadotecnia
y nunca ha escrito un texto. Interesado en la publicidad. Dis-
ponibilidad inmediata por 5.000 ddlares anuales».

Esta humilde misiva surtié efecto. Pocos anos después su agen-
cia subia como la espuma a la vez que daba con nuevos cddigos
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de venta. Su lema empresarial era: «So6lo si piensas en grande,
conseguiras grandes clientes».
Ciertamente lo consiguio.

3? Ley de las posibilidades

Que sea improbable
no significa que sea imposible.




